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-EVER CHANGING HOMES

Key Qccount IManager — B26B onlinekunder

Kan du se dig selv drive salget og tage ansvar for at veekste B2B onlinekunderne gennem en analytisk, datadreven og
compliancebaseret tilgang til salget? Du far et teet samarbejde med store internationale onlinekunder og bygger steerke
kunderelationer til gavn for bade det operationelle og strategiske salgsarbejde.

[]U SKM WHBE J[]BBH SUM []N“N[ KEY A[}[}UUNT MANAHEH H[]S . Bidrage til et godt samarbejde pa tvaers af organisationen for at

BLOOMINGVILLE FORDI:

Du far mulighed for at arbejde databaseret og analytisk med
salget. Du motiveres af at salget har dybde, og er baseret pa fakta
og detaljer. Du ved, onlinekunder har brug for varetilgeengelighed og
skarpe analyser. Det motiverer dig at se, du lykkes med salgsbudgettet,
fordi du har styr pa disse ting.

Du har stor ansvarsfglelse og arbejder samvittighedsfuldt med dine
kunder. Det abner for det gode samarbejde, hvor salget udover at
veere databaseret, ogsd er baseret pa tillid, troveerdighed og gode
relationer.

Du bliver en del af et steerkt online team, der bestar af flere Key
Account Managers og supportere. Du kommer til at drive salget pa
dine egne kunder, men kan forvente hjeelp fra supporterne, og dine
KAM kolleger er altid klar til at give sparring. Du vil opleve et team
med hgj trivsel og godt samarbejde med det feelles mal at indfri
salgsbudgettet.

I]INE VIGTIGSTE OPGAVER BLIVER AT:

Sikre optimal drift og vaekst af din kundeportefglje. Du fplger
lpbende op pad kundens performance og behov samt analyserer
markedsdata og kgbsmonstre for at identificere veekstpotentiale.
Du deltager i kundemgder, forhandler aftaler og vilkar, udvikler og
implementerer salgsstrategier og optimerer samarbejdsmodellen for
ngglekunder. Du har fokus pa at opbygge og vedligeholde steerke
relationer til kunderne.

Opsgge nye onlinekunder. Du holder dig orienteret om potentielle
kundeemner og deltager pd messer med fokus pa at holde dig
opdateret pa nye forretningsmuligheder. Nar du laver aftale med en
ny kunde, sprger du for sammen med dine kollegaer, at onboarde
den nye kunde hurtigt og effektivt.

Blooming /S er el r. udvikler o

70 medar re sa e end 65 agenter og distri i Europ

sikre en optimal kundeoplevelse, samt trivsel og arbejdsgleede hos
dine kollegaer.

VI LEDER EFTER DIG, DER:

Har solid erfaring med online B2B-salg, gerne fra bolig-, interigr-
eller livsstilsbranchen. Det har givet dig erfaring med forhandling
og opbygning af steerke kunderelationer. Du skal trives i et analytisk
og datadrevet salgsmiljp med fokus pd struktur, deadlines og
resultatskabelse.

Er en dygtig kommunikator, bade skriftligt og mundtligt pa dansk
og engelsk. Kan du fransk er det en fordel, men ikke et krav.

Har god flair for IT, herunder Excel pa hejt brugerniveau. Kendskab til
Business Central er en fordel.

Er positiv, proaktiv og evner at holde mange bolde i luften.

Har lyst til 15-20 rejsedage arligt.

Hos Bloomingyville bliver du en del af en virksomhed preeget af
innovation, kreativitet og engagement. Du far muligheden for at forme
og veekste et veesentligt forretningsomrade i teet samarbejde med
dygtige og engagerede kolleger, der breender for deres arbejde. Du vil
blive en del af et steerkt team, hvor vidensdeling, samarbejde og feelles
ambitioner driver resultaterne. Sammen arbejder | for at optimere
kundeoplevelsen og skabe veekst.

INTERESSERET?

Send din anspgning og dit CV afsted via knappen "S¢g_stillingen”.
Rekrutteringen foregar i samarbejde med PRO&CO, og har du spgrgsmal
eller andet, er du velkommen til at kontakte rekrutteringsansvarlig
Kristian Reinevald pa telefon: + 45 31 4512 40 eller mail: kr@proogco.dk.
- Vi ser frem til at modtage din ansggning!
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